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商業部「木津川市ええとこ発見フェア」事業報告、PayPay利用キャンペーンのお知らせ

ポジショニングマップとは、ECサイトの種類は３つ！

新会員様のご紹介
【編集坂元】

≪商工会だより目次≫

開催日時 内 容 開催場所

１１月１日（火）～３０日（水） PayPayで最大25％戻ってくるキャンペーン
木津川市内のPayPay対象
店舗

１１月１０日（木）
１９：００～２１：００

創業塾 木津川市商工会 本所２F

１１月１５日（火）
１９：００～２１：００

工業部会SDGs 経営セミナー 木津川市商工会 本所２F

１１月１５日（火）～１７日（木）
９：３０～１５：３０

定期健康診断 アスピアやましろ

１１月１６日（水）、２１日（月）、２２日（火）、２４日（木）
９：３０～１１：３０、１４：００～１６：００

第２回源泉徴収セミナー 木津川市商工会 本所２F

１１月２４日（木）、２５日（金）
８：３０～１５：３０

定期健康診断 木津保健センター

１２月２日（金）、７日（水）、８日（木）
１３：３０～１５：４０（休憩１０分含）

弥生会計セミナー（経理） 木津川市商工会 本所２F

１２月１０日（土） １４：００～１５：００ ＢＳ資質向上セミナー 木津川市商工会 本所２F

１２月１５日（木）、１６日（金）
１３：３０～１５：４０（休憩１０分含）

弥生会計セミナー（PC会計） 木津川市商工会 本所２F

１２月２１日（水）
８：３０～１２：００

定期健康診断
（今年度最終・年明け以降実施なし）

木津保健センター

木津川市商工会
マスコットキャラクター
たけのこタッキー

●２ページ目

●３ページ目

●４ページ目

【古田】

令和４年度第１０回経営支援事例発表近畿大会が開催され
小水流経営支援員が京都府代表として出場しました！

去る１０月２１日、大阪市「シェラトン都ホテル大阪」にて、令和４年度第１０回経営支援事例発表近畿大会が開催されま
した。本年度はコロナ感染予防対策の基でリアル開催にて執り行われました。
京都府内商工会を代表して当会の小水流経営支援員が『省エネ企業への再構築～事業承継～』をテーマに自身が日
頃から励んでいる、事業所への経営支援における成果事例を発表されました。
会場参加した京都府内商工会職員の応援の下、緊張感漂う会場の雰囲気の中でも落ち着いた様子で堂々とした素晴ら
しい発表でした。結果、惜しくも最優秀賞には選ばれず、全国大会への出場は叶いませんでしたが、発表された小水流
経営支援員の熱い想いが会場の皆さんに伝わったことと思います。
発表、本当にお疲れ様でした。



11/1～11/30の1か月間に、PayPay加盟店でPayPayでお支払いされた方に、最大25％のPayPay

ポイントを付与するキャンペーンが木津川内で行われております。1回あたり最大1000ポイント、

期間あたり5000ポイントが上限です。消費者へのポイント還元キャンペーンを通じて、市内の

PayPay（キャシュレス支払い）活用で消費喚起をすることが目的になっております。

（キャンペーン実施主体：木津川市 観光商工課 電話75-1216）

（PayPay加盟店新規受付センター電話0120-957-640 ・加入済店舗の方 電話0120-990-640）

《新規事業所向けプラン》 詳細は PayPay店舗導入 https://paypay.ne.jp/store/

PayPay利用キャンペーンのお知らせ ～11/1～11/30～

PayPayﾏｲｽﾄｱ ライトプラン 制限プラン

ストアページ 〇 〇

PayPayクーポン 〇 ✕

PayPayｽﾀﾝﾌﾟｶｰﾄﾞ 〇 ✕

決済システム利用料 1.60％（税別） 1.98％（税別）
【森山】

商業部「木津川市ええとこ発見フェア」事業報告

令和4年7月26日（火）から8月7日（日）に「木津川市ええとこ発見フェア」を開催しました。会員様のPRを

図ることを目的に、事業期間限定の特価品や特価サービスを考えて頂きました。また、参加店の方で任意

で店舗賞に参加頂きお客様に再度お店に足を運んでいただく機会をもうけました。

【考察】

「木津川市ええとこ発見フェア」で当選された方にアンケートにご協力頂いたところ、約9割の方がまた買い物

しに行きたいと答えていただきました。また、約6割の方が他にも行ってみたいお店があったとご意見を頂戴

しています。ただ、新聞折込みのみでの周知だったため、上記にある通り年齢層に偏りが出てしまいました。

また、特価商品やサービスを参加店の方に考えていただく必要があったため申込みをするハードルが少し

高かったと感じます。今回の課題をふまえ12月に実施する販促事業で改善できればと考えています。

少しでも、会員の方の事業PRに貢献できれば幸いです。

【事業内容】

目的：木津川市内の消費喚起と会員様のPRを図る

内容：参加店2店舗で買い物をして応募する

参加店舗数：53店舗

応募者数：278名

当選者数：247名（1等（JCBカード）:10名、2等（JCBカード）:30名、3等（店舗賞）：207名）

応募者平均年齢：63歳

性別（応募者）：男性67名、女性211名

スタンプ押印店舗数：46店舗

【近藤】

https://paypay.ne.jp/store/


ポジショニングマップとは

マーケティング分析の手法の一つで、縦軸と横軸の2軸で4つの象限を作り、競合他社の製品やサービスを
マッピングする中で、自社の戦略やどういった領域で勝負していくべきなのかを明確にすることができます。

高価格

低価格

バラエティ こだわり

カフェ・喫茶店市場のポジショニングマップの事例

「自社の強みを活かせる市場か？競合他社がいない、もしくは打ち勝てる市場か？」概念的なものを可視

化することで、市場を視覚的に分析することができます。そして今後の成長の方向性や、そのための具体

的な施策を検討するのに活用できます。

ポジショニングマップとは

【モール型】 楽天やアマゾンのような、インターネットにおけるショッピングモールのようなもの。
認知度が高めやすく、集客力がある。

【ＡＳＰ】
おすすめ

ショッピングカートの仕組みが、すぐに使え、ページを作成する時は、必要事項を入力
するだけでいい。また、多くの無料のデザインテンプレートが用意されており、レスポン
シブＷｅｂデザインに対応したテンプレートもある。

モールのような集客力はないが、ＳＮＳ等を活用した自力での集客力を磨いて、長期的
な視点でＥＣ事業を伸ばしていくことが目指せる。

高度な知識や経験がなくても必要な機能がそろっており、費用も抑えられるので、初め
て自社でＥＣサイトを立ち上げるには最適だと思われる。
（主なサイト：ＢＡＳＥ・ＳＴＯＲＥＳ・カラーミーショップなど）

【開発型】 自店舗でルールを決めることができるため、利益率を高くしやすい。

システム開発からデータベースの要件定義やデザインまで、全てをつくる必要があり、
大きな予算が必要で大企業が取り組まれている。

ＥＣサイトの種類は3つ！
どれを選択するかは、将来何を目指して進めていくのかが重要。

ＥＣサイト導入を検討されている方は、『ＩＴ導入補助金 デジタル化基盤導入枠』があり、共に取り組
んでいただきたいと思います。

補助率 5万円～50万円以内（3/4以内） 50万円超～350万円（2/3以内）

補助上限額が10万円となるが、ハードウエア購入費としてパソコン・タブレット等も対象。また、クラウ
ド利用料が最大2年分対象となる、

16次締切（11/28）17次締切（12/22）18次締切最終（2023./1/19）
【森井】

【河村】



木津川市商工会
木津川市木津南垣外83-3 
ＴＥＬ：72-3801 ＦＡＸ：72-6564

山城支所
木津川市山城町上狛北的場15
TEL：86-3157 FAX：86-4064

加茂支所
木津川市加茂町里南古田24
TEL：76-2970 FAX：76-7211

事 業所 名 西城設備
代 表 者 名 西城 英樹
業 種 設備工事業
所 在 地 木津川市州見台7丁目12-10
電 話 番 号 090-7765-6015

はじめまして。西城設備 西城と申します。

蛇口のパッキン交換から水まわりのリフォームまで、何でも承ります。

地域密着で長くお付き合いさせていただきたいと考えております。

よろしくお願い致します。

事 業 所 名 合同会社LINEFUT
代 表 者 名 森口 厚
業 種 LINEマーケティング
所 在 地 木津川市城山台10-10-22
電 話 番 号 080-4365-9330

集客から購入までの導線を考慮したLINE公式アカウントのコンサルを実施

します。アカウントの設計、構築、保守・運用を全て行っていますので、LINE

公式アカウントを用いて売上をあげたいとお考えの方はご連絡ください。

よろしくお願いいたします。

新会員様のご紹介

事 業所 名 株式会社クオリー
代 表 者 名 松村 元昭
業 種 建設業
所 在 地 木津川市山城町平尾東方儀10-1
電 話 番 号 0774-26-7019 ／ 070-8322-5689

防熱工事（建物を冷蔵庫にする）から、それに伴う建築工事をメインに営

業しております。プレハブ冷蔵庫も扱っております。クオリー（クオリティー

品質）を大事に施工しております。お気軽に御相談下さい。

事 業 所 名 紡ぎコラボレイト
代 表 者 名 三宅 久裕
業 種 御売業 及び 経営コンサルタント
所 在 地 木津川市木津川台8-19-18
電 話 番 号 0774-27-2098 ／ 080-8743-3697

地元の産業の活性化、モノづくりの困りごとの相談、人材育成や組織活性化のコーチング、

皆様のお力になれることに協業、共働します。

ご縁、人材価値、モノと技術を紡いであなたのゴールに伴走します。

木津川市のコニュニティの一員として貢献できるよう頑張りますのでご指導、よろしくお願いします。


